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Operator:

Participant #1:

Vladimir POJER - Director
General Adjunct Finante
Trezorerie:

Va reamintim ca, pentru a pune o intrebare, trebuie sa
apasati steluta unu si unu pe telefon si sa asteptati ca
numele dvs. sa fie anuntat. Pentru a va retrage
intrebarea, va rugam sa apasati din nou steluta unu si
unu. Inca o dat&, v& rugdm sa apasati stelutd unu si unu
pe telefon si sa asteptati ca numele dvs. sa fie anuntat.
Va multumim. Vom continua acum cu prima intrebare, iar
intrebarea vine de la linia Participantului #1, linia dvs.
este deschisa.

Multumesc, buna ziua tuturor. Va multumesc pentru
prezentare si felicitari pentru rezultate. Prima mea
intrebare este referitoare la veniturile nete din dobanzi.
Deci, rata ROBORTn T1 a fost neschimbata, in linii mari,
comparativ cu T4. Ma asteptam ca VNB sa fie mai crescut
in acest trimestru, avand in vedere cresterea puternica a
portofoliului de credite. Ati putea va rog sa detaliati cu
privire la motivul pentru care veniturile nete din dobanzi
au ramas constante in T1, a fost vorba de o reevaluare a
portofoliului de credite sau poate majoritatea platilor au
fost facute spre sfarsitul trimestrului? De asemenea,
referitor la cresterea estimata a venitului net bancar
(VNB), de o singura cifra, in zona medie a intervalului, in
principal detorita performantei veniturilor nete din
dobéanzi, tindnd cont ca intr-un trimestru fara reduceri de
rata-cheie, rata ROBOR stabila, dezvoltare puternica a
portofoliului de credite, VNB raméne constant, exista un
risc la aceasta estimare si cum estimati ca vor creste
veniturile din dobanzi odata ce BNR va incepe reducerea
ratei-cheie in a doua jumatate a anului?

Voi raspunde eu la aceasta intrebare. In primul rand, in
noul an, IRCC, rata de referinta pentru portofoliul de
credite ipotecare, a scazut cu aproximativ 30 de puncte
de bazaintre cele doua trimestre, acesta fiind efectul de
reevaluare a portofoliului la care v-ati referit in prima
parte a intrebarii dvs. In al doilea rand, in cadrul
portofoliului companiilor, s-au inregistrat unele
rambursari la sfarsitul trimestrului 1, care au influentat



media pe trimestru, ducand la un VNB mai redus. De
asemenea, ati intrebat despre impactul unor potentiale
schimbari ale politicii BNR, daca imi amintesc bine?

Participant #1: Da, daca ati putea comenta asupra evolutiei ratei-cheie
pentru restul anului.

Vladimir POJER - Director Dupa cum a comentat Claudiu, rata inflatiei este inca
General Adjunct Finante gi destul de ridicata, astfel incat evolutia politicii monetare
Trezorerie: BNR este influentata, intr-o anumita masura, de

incertitudinea generata de alegerile prezidentiale,
situatia comertului exterior si de nivelul inflatiei. Ne
asteptam, in comparatie cu anul trecut in vara, cand am
asistat la doua reduceri consecutive a ratei-cheie, ca
BNR sa continue sa adopte o abordare prudenta pana
cand vor exista semne clare ca inflatia este sub control si
cava continua sa scada. Ne asteptam ca rata-cheie sa
ramana la nivelul actual cel putin in decursul T2, posibil
siin T3, vom vedea in a doua jumatate a anului 2025.

Participant #1: Bine, am inteles, multumesc. In ceea ce priveste
veniturile nete din comisioane, acestea au avut o
performanta destul de puternica in T1; puteti detalia, va
rog, referitor la motivul pentru care venitul net din
operatiunile cu cardurile a fost atat de insemnat si cum
vedeti evolutia veniturilor nete din comisioane in
trimestrele urmatoare?

Vladimir POJER - Director In primul trimestru dinamica pozitiva a veniturilor nete
General Adjunct Finante si din comisioane a fost sustinuta de cresterea activitatii
Trezorerie: clientilor in ceea ce priveste cardurile si, de asemenea,

de o linie de venit exceptionala legata de tranzactiile din
primul trimestru. Cred ca veniturile nete din comisioane
vor continua sa creasca (efectul de baza vainceta
incepand cu Q2) de o singura cifra, in zona medie a
intervalului Tn termeni anuali pe parcursul trimestrelor
urmatoare.

Participant #1: In ceea ce priveste costul riscului, daca imi amintesc
bine, ati ghidat anterior la un nivel intre 30 si 40 de puncte



Philippe THIBAUD - Director
General Adjunct - Risc:

Participant #1:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

de baza, iar acum la un nivel intre 40-50 de puncte de
baza. Daca ma uit la creditele din stadiul 3, creditele
neperformante si gradul de acoperire, totul pare destul
de benign, deci ce s-a schimbat? Este vorba de impactul
tarifelor sau altceva?

Intr-adevar, estimarea noastra privind costul riscului de
anul trecut a fostintre 30 si 40 de puncte de baza, pentru
anul acesta am marit-o. Cand analizam situatia
gospodariilor, dupa doi ani de inflatie de doua cifre,
profilul lor in ceea ce priveste gradul de indatorare
raportat la venit este mai slab, deci avem o estimare mai
ridicata pentrul acest an din cauza stadiului actual al
portofoliului si a mediului economic mai dificil pentru
clientii nostri.

Aminteles, o ultima intrebare: de ce rata de distribuire a
dividendelor este de doar 50% din nou anul acesta?
Aveam impresia ca planuiti o revenire graduala a ratei de
distribuire a dividendelor catre media istorica, iar avand
in vedere ca rata de adecvare a capitalului dupa
distribuirea dividendelor se situeaza la 23,4%, este
destul de ridicata si am avut impresia ca ati ghidat
anterior ca sunteti confortabil la un nivel de 22%, de
asemenea inteleg ca nu va asteptati ca activele
ponderate la risc (RWA) sa creasca intr-un ritm foarte
accelerat anul acesta, deci ce a influentat decizia de a
distribui doar 50% din profitul net pentru anul 20247

Cred ca ultima data intentionat nu am vrut sa vorbim
despre rata de distribuire a dividendelor, deoarece am
discutat cu autoritatea de reglementare despre suma de
distribuire cu care aceasta ar fi confortabila in contextul
macroeconomic actual. De asemenea, avand in vedere
incertitudinea suplimentara generata de evolutia
conflictului comercial global din ultima vreme, cred ca
nu s-au inselat prin recomandarea unei rate de distribuire
a dividendelor de 50%. Dupa cum am discutat deja, din
punct de vedere financiar am putea creste rata de



Participant #1:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

Participant #1:

Vladimir POJER - Director
General Adjunct Finante si
Trezorerie:

Participant #1:

Operator:

Participant #2:

distribuire, intr-adevar, dar cred ca trebuie sa respectam
politica generala sau recomandarea autoritatii de
reglementare, care emite recomandari similare si altor
banci din industrie, despre care evident ca nu avem
detalii. Deci, acesta este motivul.

Deci, s-a bazat pe recomandarea autoritatii de
reglementare? Bine, multumesc mult.

Da, asa cum am facut-o si anul trecut, intotdeauna luam
in considerare, printre alti factori, nivelul de distribuire cu
care autoritatea de reglementare se simte confortabil,
printre altele.

Revenind la veniturile nete din dobanzi, ne putem astepta
ca acestea sa creasca in trimestrele urmatoare, nu?

Da, pot confirma ca ne asteptam ca veniturile nete din
dobanzi sa continue sa creasca in trimestrele urmatoare,
da.

Bine, multumesc mult.

Va multumesc, acum vom raspunde la urmatoarea
intrebare, iar intrebarea vine de la linia de participantului
#2, linia dvs. este deschisa.

Buna tuturor, va multumesc pentru prezentare. Am mai
multe intrebari, sa incepem cu veniturile nete din
comisioane - ati mentionat un element exceptional de
venit pe aceasta linie, puteti dezvalui valoarea acestui
element exceptional pentru trimestru, va rog? Apoi, in
ceea ce priveste cheltuielile cu personalul, am observat
ca acestea continua sa creasca fata de trimestrul
anterior. Ma asteptam ca acestea sa ramana cel putin
constante, mai ales pentru ca in trimestrul anterior ati
inregistrat bonusuri, cresteri salariale si asa mai departe,
cu toate acestea ele continua sa creasca, ca sa nu mai
zic ca numarul de angajati a scazut, si mai ales intr-un



Philippe THIBAUD - Director
General Adjunct - Risc:

Participant #2:

Philippe THIBAUD - Director
General Adjunct - Risc:

mediu in care nimeni nu vorbeste despre cresteri
salariale si a treia intrebare privind costul riscului, daca
am inteles bine exista o anumita sezonalitate in acest
trimestru. Indicati un cost normalizat al riscului de
aproximativ 50 de puncte de baza, asa ca ar trebui sa ne
asteptam ca costulriscului sa scada in urmatoarele
trimestre pana la 50 de puncte de baza in termeni anuali?

Este un raspuns destul de simplu. intr-adevar, in primul
trimestru, costul riscului este intotdeauna mai ridicat, ne
asteptam sa se normalizeze si sa se stabilizeze la 50 de
puncte de bazain acest an.

Nu preainteleg caracterul sezonier, ati putea explica?

Caracterul sezonier al costului riscului se explica prin
faptul ca, trimestrul 1, din punct de vedere al venitului
net disponibil al gospodariilor, este cel mai dificil
trimestru pentru clienti, deoarece acestia tocmaiies din
perioada sarbatorilor si unii clienti intarzie platile
aferente lunilor ianuarie, februarie, incadrandu-se faptic
in situatia de neindeplinire a obligatiilor / neplata, care se
remediaza de obicei pe parcursul anului. Exista o
multime de factori care fac ca T4 sa fie mai ,,scump”
pentru gospodarii, ca de exemplu in septembrie, cand
scolile incep din nou, si noi ca banca "platim pretul" in T1
anul urmator. Anul acesta, mai exact, este vorba de o
deteriorare generala, am monitorizat situatia analizand
orice indicator sau factor sau medie folosite in ipotezele
noastre de modelare, si cred ca veti gasi acest lucru la
orice alta banca. Ne uitam la majoritatea clientilor care,
dupa doi ani de inflatie ridicata, au traversat o situatie
mai dificila din punct de vedere financiarin specialinT1,
pe lAnga alti factori care au contribuit la o sezonalitate
mai crescuta precum faptul ca au existat mai putine zile
de muncain T1, aproximativ o saptamana mai putin
decéat anul trecut. Cu toate acestea, avand in vedere
actiunile pe care le-am pus in aplicare, monitorizarea si
masurile de remediere introduse asupra portofoliului si a



intregii activitati a bancii, suntem in continuare
confortabili cu aceasta orientare de 50 de puncte de
baza, deoarece ne asteptam la stabilizarea costului
riscului pe parcursul trimestrelor urmatoare.

Maria ROUSSEVA - Director Si pentru a mentiona ceva ce nu a fost foarte mediatizat,

General: am descoperit acest lucru in analiza noastra, este
important sa avem in vedere ca subventia pe care statul
o acorda gospodariilor cu incalzire centrala din Bucuresti
a fost eliminata in ianuarie, iar acesta este un impact
foarte important de fapt. Facturile pentru incalzire din
ianuarie au crescut atat de mult incat gospodariile au
trebuit sa aleaga, practic, intre plata facturilor pentru
incalzire si alte plati, asta pe langa inflatie si ceilalti
factori mentionati de Philippe. Nu cred ca aceasta
masura a fost mediatizata pe scara larga, dar este unul
dintre motive.

Philippe THIBAUD - Director Un alt aspect pe care as dori sa-l mentionez este faptul

General Adjunct - Risc: ca, din 2021, avem o noua definitie a starii de
nerambursare / neplata pe care banca a pus-oin
aplicare, avem acest concept de zile de intarziere la
plata, care ne afecteaza clientii. In cazulin care clientii
intarzie plata lunara, acestia suntingrijorati de
rambursarea acesteia in luna urmatoare si doresc evite
sa ajunga la cele 90 de zile, deoarece stiu ca dupa 90 de
zile aceasta creanta ii va face sa se afle in stare de
nerambursare / neplata si vor fi raportati la CRC, dar ceea
ce ei nu realizeaza este ca, daca amana plata lunara trei
luni la rdnd, cauzeaza o stare de nerambursare / neplata
a expunerii pentru banca, afectand astfel portofoliul
bancii. Lucram cu clientii pentru a remedia cat se poate
de rapid aceasta problema.

Vladimir POJER - Director Daca am adresat intrebarea referitoare la costului
General Adjunct Finante si riscului, voi continua cu veniturile din comisioane; nu voi
Trezorerie: dezvalui valoarea exacta a venitului exceptional rezultat



Participant #2:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

Vladimir POJER - Director
General Adjunct Finante si
Trezorerie:

Participant #2:

Vladimir POJER - Director
General Adjunct Finante si
Trezorerie:

din tranzactia din T1, insa cresterea noastra fara aceasta
tranzactie exceptionalad in primul trimestru ar fide o
singura cifra ridicata; asta este ce va putem impartasi cu
privire la dinamica comisioanelor.

Conform estimarilor mele, acest element exceptional de
venit este de aproximativ 30 milioane RON.

Pentru a raspunde la primul punct, Participant #2, acest
element exceptional reprezinta cheltuielile cu
personalul, in banca noastra primele anuale sunt alocate
inT1, nuin T4.

Si se acumuleaza pe parcursul anului. Daca as putea
adauga referitor la linia de cheltuieli cu personalul,
trebuie sa avem in vedere ca revizuirea anuala a
compensarii angajatilor intra in vigoare la 1 aprilie astfel
incat T1 nu este afectat de aceasta schimbare, ne
asteptam ca evolutia dinamica a cheltuielilor cu
personalul sa incetineasca pe parcursul urmatoarelor
trimestre din cauza efectului de baza. Dupa cum a
mentionat Maria, acestea sunt platite in T2 si acumulate
pe parcursul anului, astfel incat nu afecteaza dinamica
anuala.

Daca ne uitdm la salarii, acestea au crescut in
comparatie cu ultimul trimestru, ceea ce a fost o surpriza
pentru mine.

Pot sa comentez ca suntem foarte precautiin ceea ce
priveste gestionarea costurilor noastre, in special
cheltuielile cu personalul; suntem atenti la efectul de
baza, deoarece ati observat corect ca am redus numarul
de angajati si continuam sa investim in retentia si
motivarea personalului, conform strategiei de reducere a
numarului de angajati si remunerare imbunatatita.
Urmam criteriul de referinta al pietei si ramanem in
conformitate cu capacitatea noastra de a investiin acest
sector.



Participant #2:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

Participant #2:

In ceea ce priveste perspectiva, aveti actualizari
importante, de exemplu in ceea ce priveste activitatea de
creditare in urmatoarele trimestre si marja neta a
dobanzii care scade trimestru/trimestru, va asteptati ca
aceasta tendinta sa continue?

Cred caintrebarea referitoare la VNB a fost deja adresata
de Vladimir. Madalina va adresa intrebarea referitoare la
activitatea comerciala si de creditare. Ceea ce pot spune
este ca daca mediul macroeconomic si situatia
comerciala o permit, iar tarifele permit companiilor sa
continue sa investeasca, noi vom continua sa le
finantam. Daca mediul macroeconomic se agraveaza
dramatic sau daca razboaiele comerciale afecteaza
principalii parteneri comerciali ai Romaniei si, ulterior,
companiile care opereaza in Romania si exportain
aceste tari, in mod evident cererea de finantare va fi
afectata si ne va afecta si pe noi ca banca si va trebui sa
ne ajustam abordarea, deoarece cererea va fi mai
redusa. Atat timp cat exista o cerere sanatoasa si
proiectele clientilor nostri genereaza suficiente fluxuri de
numerar pentru rambursarea creditelor acordate, vom
continua sa ne sprijinim clientii. Din acest punctde
vedere, intentiile bancii raman neschimbate, insa, avand
in vedere provocarile actuale si incertitudinile globale
care afecteaza Europa si Romania, vom fi agili si vom
raspunde in consecinta.

Care este scenariul dumneavoastra cel mai pesimistin
ceea ce priveste activitatea de creditare? Cred ca
activitatea de creditare a sectorului se preconizeaza sa
creasca cu aproximativ 8% in termeni anuali, dar ma
astept sa aveti un scenariu pesimist, poate unul care
presupune ca veti creste in conformitate cu piata?



Maria ROUSSEVA - Director
General:

Participant #2:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

N-am spus asta. Am spus ca vom continua sa crestem
asa cum am facut-o pana acum, continuand sa ne
sprijinim clientii. Daca analizati cresterea pietei anul
trecut si 0 comparati cu cresterea noastra, veti vedea ca
am depasit piata. Pentru a raspunde la o parte din
intrebarea dumneavoastra, continuam sa avem un
numar solid de proiecte de finantare care urmeaza sa fie
finalizate in luna si trimestrele urmatoare. Cu toate
acestea, daca se intdmpla ceva si clientii nostri nu vor
dori sa finanteze la fel de multe proiecte cainainte sau
daca vedem ca finantarea acestora este daunatoare
pentru ei si pentru calitatea portofoliului nostru, desigur
ca ne vom adapta. Asadar, daca piata continua sa
creasca, vom continua sa incercam sa o depasim.

Am observat ca Tn ultimul an BRD ainceput sa creasca
mai mult decét piata, dar care este scenariul cel mai
pesimist?

Nu am modelat un scenariu pesimist, deoarece anul a
inceput cu acest conflict comercial care ar putea fi foarte
infricosator, daca nu este remediat prin ajustarea
termenilor la niveluri rezonabile. Pe de alta parte, Europa
ar putea sa functioneze mai bine decét s-a anticipat
anterior, deoarece nu se preconizeaza ca Europa sa fie
un motor de crestere foarte importantin ansamblu. Cel
mai important factor de risc este Europa, poate ca unele
sectoare din Europa ar putea beneficia. Romania ar
putea beneficia, avand in vedere ca are mai multi
parteneri comerciali Tn Europa, dar este doar o
posibilitate. Cel mairau caz este o recesiune in Europa
care va afecta afacerile bancii si economia Roméanieiin
ansamblu, afectand exporturile, rata somajului,
investitiile etc. Cererea locala este, de asemenea,
afectata de potentiala consolidare fiscala care va avea
loc dupa alegeri si de nivelul venitului disponibil pe care
persoanele fizice il vor avea dupa alegeri, exista multe
necunoscute. Nu vreau sa presupun un scenariu foarte
sumbru, deoarece pana acum nu ne asteptam sa se



Madalina TEODORESCU -
Director General Adjunct -
Retail:

Participant #2:

Operator:

Participant #3:

intdmple, dar daca se intAmpla, ne vom adapta atat
portofoliul de credite acordate persoanelor fizice, cat si
companiilor. in ansamblu, BRD ramane mai degraba
optimista din punct de vedere al cresterii daca mediul
macroeconomic este favorabil.

Pe termen scurt, daca as putea sa adaug la ce a spus
Maria, T1 ainregistrat o crestere mai mare decat
asteptarile noastre in ceea ce priveste volumul creditelor
nou acordate - in cadrul prezentarii rezultatelor
financiare ale trimestrului anterior ne-am referit la o
crestere de o singura cifra asteptata, in timp ce astazi ne
referim la o crestere realizata de o cifra dubla. Volumul
proiectelor de finantare, asa cum a mentionat Maria, atat
in ceea ce priveste portofoliul persoanelor fizice, cat si al
persoanelor juridice este solid in al doilea trimestru, asa
ca vom monitoriza indeaproape si vom impartasi cu dvs.
Pentru moment, pe termen foarte scurt, pentru ca
monitorizam saptamanal aceste proiecte, pot confirma
ca T1 afost cu mult peste asteptarile noastre, iar volumul
proiectelor preconizate pentru T2 este suficient de solid
pe ambele segmente.

Multumesc.

Va multumesc, acum vom raspunde la urmatoarea
intrebare, iar intrebarea vine de la linia Participantului #3,
linia dvs. este deschisa.

Bun4 ziua, vd multumesc pentru prezentare. In ceea ce
priveste indicatorul credite / depozite (L/D), care este
obiectivul dumneavoastra si, de asemenea, in ceea ce
priveste tarifele, ati identificat industrii care ar putea fi
mai afectate, cred ca impactul indirect ar putea fi mai
sever decat impactul direct? De asemenea, in ceea ce
priveste rata de adecvare a capitalului (CAR), cerintele de
adecvare a capitalului impuse de BNR sunt de 18%?
inteleg in mod corect c4, fara masuri temporare, CAR
actuala este de 23%, dupa cum se mentioneaza in
raport? Aveti vreo rezerva de capital (amortizor) peste



Vladimir POJER - Director
General Adjunct Finante si
Trezorerie:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

Participant #3:

Operator:

cerinta minima de 18% cu care sa va considerati
confortabili? Multumesc.

Voiincepe cu intrebarea referitoare la indicatorul credite
/ depozite (L/D). Este important sd mentionamca L/D a
crescut cu 10 puncte procentuale, aceasta dinamica
fiind strans legata de cresterea globala a depozitelor la
termen, care nu este utilizata ca sursa principala de
finantare. In prezent suntem la 78%, considerdm c4
acest nivel este suficient pentru a sustine cresterea
portofoliului bancii in viitor, dupa cum puteti vedea,
cresterea volumului de conturi curente este de 8%. Cred
ca un nivel intre 80-90% este Tnca acceptabil pentru noi,
dar depinde foarte mult de structura depozitelor noastre
si, dupa cum am spus, cred cainca crestem in cea mai
valoroasa parte a lantului de aprovizionare financiar.
Referitor la CAR, dupa cum ati mentionat in mod corect,
cerinta impusa de BNR este de 18%, pastram o rezerva
de 400 de puncte de baza stabilita pe baza performantei
istorice si a caracteristicilor portofoliului de credite si a
potentialului declin macroeconomic, pentru a absorbi
potentiale socuri. Suntem confortabili cu acest nivel de
rezerva.

Nu vedem ca Roménia sa fie afectata direct de aceste
tarife, ci mai degraba indirect prin partenerii nostri
comerciali, dupa cum am mentionat anterior. Depinde de
modul in care partenerii nostri comerciali vor fi afectati,
desigur. Pentru moment, nu putem spune care va fi
impactul deoarece tarifele suntinca in curs de negociere
dupa perioada de inghetare de trei luni. Momentan, nu
putem preconiza cu exactitate care sectoare vor fi
afectate, dar nu excludem un impact, deoarece nu
cunoastem rezultatul final al negocierilor.

Multumesc, nu mai am intrebari.

Va multumesc, acum vom raspunde la urmatoarea
intrebare, iar intrebarea vine de la linia Participantului #4,
linia dvs. este deschisa.



Participant #4:

Claudiu CERCEL - Director
General Adjunct - Piete
financiare:

Va multumesc foarte mult ca mi-ati acceptat/ preluat
intrebarea. La majoritatea intrebarilor am primit deja
raspuns. Doar o intrebare scurta privind tarifele
americane si razboaiele comerciale si potentialele
impacturi. V-ati modificat ipotezele macroprudentiale
care va afecteaza costulrisculuiin T1, va asteptati la
modificari in urmatoarele trimestre, la vreun impact
asupra oricaror elemente din costul riscului? Multumesc.

Cred ca, Tn noul context politic, cea mai anticipata
decizie va fi consolidarea fiscala, deoarece, dupa cum
probabil stiti, agentiile de rating indica un deficit bugetar
de peste 9% in termeni ESA, care nu este sustenabil.
Chiar sireducerea acestuia la 7% in conformitate cu
obiectivul guvernului este o sarcina relativ dificila, astfel
incat acest lucru poate avea un impact asupra cresterii
economice pe parcursul anului, temperate intr-o
anumita masura de eventuale reduceri a ratei-cheie de
BNR. Chiar daca deficitul bugetar ar fi redus la 7%, cred
ca toata lumea poate fi de acord ca o economie cu un
deficit bugetar de 7% poate fi considerata mai degraba
expansionista, desigur, nu la acelasi nivel cu 9%. De
aceea, lainceputul prezentarii, am afirmat ca cresterea
economica ar trebui sa fie mai mare in 2025 decatin
2024, in ciuda acestor circumstante. intr-adevar,
expunerile fata de principalii nostri parteneri comerciali
care pot fi impactati de tarifele americane, ma refer aici
la Germania si ltalia, si, evident, sectorul automobilelor
va fi potential afectat, avand in vedere dimensiunea sa.
Germania poate reprofila o parte din capacitatea de
productie a automobilelor catre sectorul de aparare, iar
bugetul anuntat pentru sectorul de aparare poate avea
un impact pozitiv, dar nu putem pune o cifra pe acesta,
deoarece nu avem inca toate detaliile.



Participant #4:

Philippe THIBAUD - Director
General Adjunct - Risc:

Participant #4:

Operator:

Participant #1:

Maria ROUSSEVA - Director
General:

Participant #1:

Maria ROUSSEVA - Director
General si Madalina
TEODORESCU - Director
General Adjunct - Retail:

Au avut cele mai recente evolutii macroeconomice, in
special tarifele comerciale americane, un impact asupra
modelelor dvs. macroeconomice pentru calculul
costului riscului?

Nu, nu au avut. Utilizam diferite scenarii, un scenariu
optimist, scenariu de baza sau un scenariu de criza. Desi
pare destul de ciudat, nu exista aproape nici un impact
direct. Cand analizam nivelul exporturilor din Romania
catre SUA, acesta este foarte mic in comparatie cu cel
din Germania sau ltalia. Germania a intampinat deja
probleme cu exportul anul trecut, pe care le-am integrat
in proiectiile noastre. Referitor la impacturile indirecte,
intdmpinam o situatie mai dificila. De exemplu, atunci
cand alimentam modelele noastre cu parametri
ponderati ai PIB-ului, etc. ramanem conservatori, asa ca
acestea nu trebuie ajustate pentru a tine cont de noile
evenimente, in esenta, proiectiile si modelele noastre nu
se schimba mult, impacturile fiind deja integrate.

Am inteles, va multumesc mult.

Va multumesc, acum vom raspunde la ultima intrebare
pentru astazi, iar intrebarea vine de la linia
Participantului #1, linia dvs. este deschisa.

Va multumesc tuturor. In ceea ce priveste perspectivele
activitatii de creditare, inteleg pana acum ca nu ati vazut
ca niciunul dintre clientii dvs. companii sa anuleze
planuri de investitii din cauza tarifelor, nu-i asa?

Nu am auzit ca vreunul dintre clientii nostri sa renunte la
investitii pAna acum.

Am inteles, siinca mentineti perspectiva pentru rata
cresterii activitatii de creditare la nivelul sistemului
bancar de 7-8%, a ramas acesta scenariul de baza?

Da, pentru moment nu avem un motiv sa ne schimbam
ipotezele.



Participant #1: Bine, asta a fost tot, multumesc.

Operator: As dori acum sa predau conducerii orice observatii
finale.

Maria ROUSSEVA - Director Va multumim tuturor pentru prezenta, asteptam cu

General: nerabdare sa ne intalnim din nou peste trei luni. O zi

buna.



